
Guayaquil, Septiembre 21 del 2009 

Señores Accionistas 

PLASTIMEGA S.A. 
Ciudad 

De mis consideraciones: 

En calidad de Gerente General de la Compañía PLASTIMEGA S.A. asignación que fue 
hecha mediante Acta de Junta General de Accionistas, celebrada el 23 de Noviembre del 
2007 y de la extensión del respectivo poder inscrito en el Registro Mercantil del Cantón 
Guayaquil, el 5 de Diciembre del 2007, pongo a vuestra consideración el informe anual de 
gerencia, por el Ejercicio Financiero terminado al 31 de diciembre del 2008. 

SITUACIÓN GENERAL DE LA EMPRESA 

En lo que respecta a las actividades de la Compañía, al 31 de diciembre del 2008, no 
logramos cumplir los objetivos trazados en cuanto a ventas mi producción, uno de los 
motivos fue el alza en el precio del petróleo lo que originó un excesivo incremento en los 
precios de las resinas plásticas lo que afectó nuestra proyección de ventas impidiendo el 
cumplimiento del presupuesto trazado. Las ventas tuvieron un decremento del 11.93% en 
relación al año anterior. 
Nuestra visión desde que iniciamos esta aventura fue ofrecer productos de excelente calidad 
al más bajo costo posible, sin embargo aún nuestra población sigue escogiendo sus artículos 
basados en el precio más bajo sin considerar la calidad y los beneficios que le aporten, 
barrera que nos impide llegar a más clientes. En el año anterior introdujimos un nuevo 
producto, este es la manguera de aire, elaborada con material 100% virgen, producto que no 
tuvo la acogida esperada debido al elevado precio de la resina; en nuestro deseo de seguir 
trabajando y no desanimarnos sacamos un ítem de la tubería roscable a precio económico 

para lo cual debimos comprar materia prima reprocesada de la mejor calidad que pudimos 
conseguir en el mercado y actualmente la seguimos promocionando. AÁ pesar de los 
obstáculos que se nos presentan en el día a dia seguiremos trabajando por hacer de 
Plastimega S.A., una empresa reconocida por fabricar productos de calidad. 

SITUACIÓN ESTIMADA DE LA EMPRESA PARA EL AÑO 2009. 

En base a una evaluación realizada a nuestros clientes y siguiendo en nuestra línea de no 
dejarnos vencer por la adversidad y mirar el futuro con positivismo y esperanza seguimos 

preparándonos, seguiremos invirtiendo en activos fijos a fin de poder acoplarlos a nuevas 

resinas y productos. Nuestra meta será la diversificación, para a futuro llegar de manera 
más agresiva al mercado y consolidar un segmento importante del mismo. A base de 

esfuerzo y dedicación en el año 2009 mejoraremosfuestro p kionamiento en el mercado 
local. A 
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