
 

 

 

 

 

Quito, 01 de Mayo del 2017   

  

Informe de Gerencia  

 

El propósito del presente informe es para dar a conocer la situación financiera y 

contable de nuestra compañía. 

 

El año 2016 fue un año de grandes desafíos, la situación económica a nivel país fue de 

incertidumbre y de alta volatilidad en los mercados nacionales. 

 

De igual forma, siempre se ha tratado de sobre llevar las “crisis económicas”, la 
primera que en realidad fue más complicada, pero la administración ha previsto en los 

ejercicio económicos anteriores la manera de reservar recursos que nos ayuden hacer 

frente a estas complicaciones financieras. 

 

Gracias a estas metodologías LIMPISUA CIA. LTDA. logró sobrellevar a flote y 

enfrentar los costos fijos como: arriendo, IESS, SRI, servicios básicos y sobretodo 

sueldos y salarios, este último sin sacrificar un solo puesto de trabajo con la convicción 

de la seguridad laboral por encima de la tendencia de despidos masivos que eran 

visibles en el mercado laboral.  

  

SITUACIÓN ECONÓMICA: 

 

Los ingresos operacionales periodo 2016 fueron de $ 278,171.52 comparado con el 
periodo anterior 2015 de $ 237,366.44. Este es un buen síntoma ya que se logró un 
incremento en la facturación muy significativa.  
 
 



 

 

 

 

 
 

Gráfico 1: Comparativo ventas últimos 2 años 
 
 

Los costos de ventas más los costos operaciones fijos y los gastos recurridos en este 

año suman un total de $ 259,205.49, el resultado final es una ganancia de $ 194,36.20.  

Este resultado nos ayuda a tomar mejores decisiones para el nuevo año, sin perder el 

horizonte y siempre pensando en sostener los recursos de la compañía.  

 

Este último punto es el que ha permitido cambiar la forma de ver el negocio: se busca 

construir una compañía de cara a manejar crisis internas y lograr sobrellevarlas sin 

someternos a cambios extremos, para lo cual lo recomendable es reforzar el 

departamento de ventas. 

 

Un año más que la compañía podrá repartir utilidades y dividendos, este es un factor 

que nos mide con responsabilidad y compromiso con ustedes señores socios y de igual 

manera reconocer el trabajo de nuestros colaboradores. 

 

Por eso se busca construir una compañía de cara al cliente satisfecho, gestionada desde 

los activos como una empresa moderna en donde los productos siempre sean de alta 

calidad. 
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Este balance ha demostrado solvencia en sus componentes de activos, logrando de esta 

manera obtener recursos que ayuden a mantenernos activos mientras la situación de 

mercado mejoraba. 

 

Nuestro cierre de bancos fue de $ 77,045.59 valores que económicamente ayudo a 

solventar los nuevos proyectos de este año. 

 

Con la venta de uno de nuestros activos este activo disminuyo en un 12.01%, y 

considerando las depreciaciones de cada activo hoy contamos con un valor en 

propiedad planta y equipo de $ 179,548.36. 

 

Para este nuevo año y luego de esta experiencia lo recomendable es proyectarnos y 

modificar nuestro capital, es decir, gestionar la nueva manera de realizar una reserva 

y nos permita gestionarnos de mejora manera. 

 

Señores socios, con tenacidad y buenas decisiones se han podio sobrellevar, gracias a 

ustedes por la confianza y apoyo depositados en esta administración me es grato poder 

informales hoy que el ejercicio económico, pese a la crisis, ha sido positiva para 

nuestra compañía.    

 

Señores agradezco su confianza y los invito a que juntos construyamos esta nueva 
compañía y compartamos su futuro. 
 

Atentamente. 

 

 


