
  

Señores Socios 

GLOBALFLEX CIA. LTDA. 

Presente.- 

De mi consideración: 

De conformidad con lo dispuesto en los estatutos de la compañía, a continuación me permito presentar 

un resumen de las principales actividades desarrolladas en esta empresa durante el ejercicio económico 
del 2004. 

1.- De las ventas del año 2004 según se indica el anexo N-1 tenemos: 

Las ventas totales con respecto a las del 2003 se incrementaron en un 49.67 % 

a.- Las ventas de etiquetas se incrementaron un 85.54% 

b.- Las ventas de mercaderías se incrementaron un 67.04 % 
c.- Las ventas de aluminio disminuyeron un 28.34 % 

2.- Del anexo N-2 : 
De las ventas totales el 57.09% representan ventas de fábrica 
El 32.99 % ventas a Flexoprint Cia. Ltda. y 

El 9.92 % ventas a Flexoprin 

3.- En cuanto a costos y gastos se refiere tenemos: 

Año 2003 | Año 2004 [Disminicion| Incremento| 
COSTOS 

Mano de obra 

Costos Indirectos 

Costo de Mercaderias 

GASTOS 

Gastos de Venta 

Gastos Administrativos 

Gastos Financieros 

  

INCREMENTOS) 0559 mer: a la proporcionalidad que existe entre las ventas y los rubros 
que se detallan: 

Costos Indirectos.- Matrices de Impresión, Depreciación de Maquinaria, Iva Proporcional, Servicios de 
corte de material, y 
Consumos Varios : Núcleos de cartón 

Styky back 
Cartones de despachos 
Liquido de limpiar cyreles



Raclas importadas 

Costos de Mercaderías.- Todos aquellos costos de productos no procesados en la planta. (reventa). 

Gastos de venta.- Los gastos concernientes a gestión de ventas incrementados por la contratación de un 
vendedor en el mes de Febrero del 2004 . 

4.- Del Anexo N- 3 se desprende: 

El costo unitario de fabricación de etiqueras adhesivas en papel semibrillo se ha mantenido con respecto 
al año anterior en $ 1,38 

5.- DE LOS RESULTADOS DEL EJERCICIO 

Como to muestra el Estado de Pérdidas y Ganancias del 1 de Enero a 1 31 de Diciembre del 2004 hemos 
cerrado el año con una utilidad de $ 7.063,51, la misma que contribuirá a aplacar en algo los resultados 
negativos de años anteriores como se ve en el Anexo N- 4. 

En cuanto a las razones de liquidez el indice de solvencia ha mejorado con respecto al año anterior 

pasando de 1.52 a 1.94 para el presente , debido fundamentalmente a recuperación de cartera de las 
ventas de Fábrica. 

EN EL AREA DE VENTAS.- Encontramos un mercado afectado por precios inferiores a los reales 
debido a un mercado informal y una competencia desleal. 

Necesitamos mejorar la liquidez ya que en este tipo de compañías la ¡liquidez es característica , las 
condiciones de venta son a 30 días y las ventas de contado son inexistentes, las vemtas a los 

distribuidores (Flexoprint Cia. Ltda. y Flexoprin) no cumplen con las condiciones de crédito. 

EN EL AREA DE PRODUCCIÓN.- Necesitamos invertir en troqueles ya que debido a la mala calidad 
los pocos troqueles existentes no troquelan especialmente los de corte recto. 

Necesitamos cambiar los anilox ya que por su calidad los existentes están rayados y tapados pues no 
trasmiten la tinta necesaria. 

Necesitamos mejorar el secado en la impresión ya que el actual es PESIMO según visita técnica, se 
podría adaptar un sistema de secado a la máquina impresora con lo cual el tiempo de producción se 
mejorará. 

Sin embargo y a pesar de todos los obstáculos Ulobalflex Cia. Ltda. ha logrado salir adelante, hemos 
togrado posisicionamiento en el mercado y hemos logrado cumplir con nuestras obligaciones. 

Es todo cuanto puedo informar en base a los datos del año 2004, 

Guayaquil, 1 de Junio del 2005 

Atentamente, 

 


