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Sangolquí, dos de enero del año 2008 

INFORME DEL GERENTE POR EL EJERCICIO FISCAL DEL 2007 

Señores Socios 

LUIS GUILLERMO ROMERO SALAS E HIJOS CIA. LTDA. 

Ciudad.- 

De mi consideración: 

Cumpliendo con lo dispuesto por el Art. 124 de la Ley de Compañías, presento a vuestra 
conocimiento, el informe de labores de mi representada por el periodo fiscal del 2007. 

1.- Cumplimiento de los objetivos previstos para el ejercicio económico del 2007. 

En el ejercicio económico 2007, la compañía desarrolló estrategias conducentes a incrementar el nivel 
de ventas del vidrio cámara, potencializando las características especiales del vidrio, y la novedad del 
producto en el mercado. De esta forma la compañía ha logrado concentrar su esfuerzos en esta línea 
de producción, tomando distancia de la comercialización de parabrisas. 
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Como resultado del trabajo realizado se obtuvo un aumento del 44% en las ventas de vidrio cámara, 
que constituye un inicio halagador. Debemos tener presente que la comercialización de este tipo de 
vidrio es relativamente nueva en el mercado, por lo que debemos fomentar en el cliente la curiosidad 
por este producto, que a corto o mediado plazo concrete la adquisición. En el año 2007, se participó 
con el proyecto de Aeropuerto de Cuenca con el proceso de vidrio cámara, lo que ha permitido que 
se conozca nuestro producto y se divulguen sus virtudes. 

De otro lado, durante el ejercicio fiscal 2007 ingresó en el mercado una mayor cantidad de vidrio de 
seguridad, proveniente de otros territorios, mucho del cual se importa sin aranceles, generando una asa 
desventaja para el producto nacional que carece de los privilegios que tienen otros países. Esta 
distorsión tiene como efecto negativo para la industria nacional, los bajísimos precios del producto 
importado, que ingresa rompiendo el mercado y con la consecuencia de bajos niveles de venta del 
producto nacional. Por ello, el trabajo también se ha dirigido a exaltar y remarcar la calidad del 
producto y de los procesos que realizamos, para que el cliente considere este argumento al momento 
de su decisión. 

  

2.- Cumplimiento de las Disposiciones de las Juntas Generales de socio: 
durante el año 2007. RAEE 

La Gerencia ha vigilado que se cumplan a cabalidad todas las fu 1 igl j ciones Genetrales 
de socios realizadas durante el año 2007. 3 0 ABE AMÓ 
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3.- Información sobre hechos extraordinarios producidos dsrracait 04 a een syren el 
ámbito administrativo laboral y legal. DEINEUanio CIÓN 
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No han existido hechos de mayor relevancia durante el presente ejercicio fiscal en el ámbito laboral, 
en el ámbito legal a excepción de la celebración del aumento de capital referido anteriormente. 

4.- Situación Financiera de la Compañía al cierre del Ejercicio y de los Resultados 
anuales, comparados con los del ejercicio precedente. 

Del análisis de los balances y el estado de perdidas y ganancias, vendrá a vuestro conocimiento, que 
las utilidades netas del ejercicio del 2007 son de 80.491,74 USD, existiendo con relación al año 

anterior una baja del 18,12 %, esto debido a que estamos cambiando de línea de comercialización, 
enfocándonos en la venta de vidrio cámara, que se constituye en un mercado innovador. 

5.- Propuesta sobre el destino de las utilidades obtenidas en el ejercicio. 

Propongo que la totalidad de las utilidades líquidas sea puesto a disposición de los socios, luego de 
cumplirse con las obligaciones laborales y con el 5% destinado a reserva legal ya que la compañía aún 
no alcanza el porcentaje dispuesto en el artículo 109 de la Ley de Compañías. 

6.- Recomendaciones a la Junta General respecto de las políticas y estrategias para el 
siguiente ejercicio económico. 

Para el ejercicio fiscal 2008, debemos mantener como objetivo principal, el incrementar la 
comercialización de vidrio cámara. Las variedades de composición de vidrio cámara y sus múltiples 
posibilidades de uso, lo convierten en un producto que puede ser valorado en distintos sectores del 
mercado de la construcción. La versatilidad de nuestro producto es sin duda su mayor fortaleza, por 

* lo será el instrumento que nos permita difundir su comercialización. 

7..Estado de cumplimiento de las normas sobre propiedad intelectual y derechos de 
autor por parte de la compañía. 

El Jefe del Departamento de Sistemas ha informado que existe fiel cumplimiento de las normas de 
propiedad intelectual y derechos de autor. 

Agradeaca el apoyo brindado por los socios, y por las demás instancias adminisrativas de la 
cam añía, o Me 

   
Atentamente, 

o 
. Marcelo Romero Oñate. 
rente General 

Luis Guillermo Romero Salas e Hijos Cia. Ltda. 
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