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Quito, marzo 22 de 1990

Señores

JUNTA DIRECTIVA DE HOLANDA ECUADOR C.A.

Quito.-

De máis consideraciones:

Por intermedio de la presente hago llegar a ustedes el Informe de Activi-

dades y Resultados por el ejercicio económico de 1989,

Si comparamos el resultado neto de 1989 que corresponde a una pérdida de

S/. 351'643,.451 con la ganancia de S5/. 110'789.87f obtenida en el año de

1988 podemos observar que existe una diferencia negativa como consecuen-

cia de una difícil competencia en el mercado ecuatoriano lo cual nos ha

obligado en algunos casos a vender al costo nuestros productos químicos

con el propósito de no perder clientes.

Otres de las razones importantes por las cuales obtuvimos dicha pérdida

son las constantes alzas de la cotización del dólar estadounidense y las

tasas de interés que nos cobraron sobre préstamos bantarios o de terce -

ras personas, es por tal razón que en 1999 pagamos por concepto de inte-

reses y otros costos financieros la suma de S/. 1.181'877.777 que supera

en un 32f al valor pagado en 1998.

Respecto a nuestra actividad principal la de la comercialización de pro-

ductos quimicos en 1989 tuvimos ventas por S/. 9.749'005.193 lo cual sig

nífica un incremento del 20% en relación al año pasado debido en gran par

te al aumento en los precios de venta de nuestros productos. _

En lo referente a los ingresos del DEPOSITO COMERCIAL PUBLICO que para

1989 fueron de S/. 305.714'342 lo cual significa que hubo una baja del

7% en relación al año pasado, por tanto se deduce que 1989 fue un año ne-

gáativo para la actividad realizada por nuestra almacenera.

Los ingresos por COMISIONES INDENT para 1989 ascendieron a la cifra de

S/. 117'892.349, es decir significa un incremento del 82% en relación
al año pasado, debido al eumento de nuestras comisiones en dólares y al

aumento constante de la cotización de la misma moneda extranjera.

En lo relacionado con los gastos de venta y administración en 1989 hubo

una baja del 5% en relacfón al año pasado, pero si comparamos el costo

de venta de 1989 que fue de S/. 8.246'844.628 con las ventas del mismo

año las cuales ascendieron a S/, 9.749'005.193 podemos observar que el

márgen de ganancia sobre ventas es del 15%, en cambío el márgen de ga-
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nancía sobre ventas de 1988 fue del 24%.

En términos generales el resultado del año 19882 no fue de nuestro agra-

do y esperamos que el año en curso sea diferente en el sentido de que

obtengamos un resultado positivo, para lo cual pido aunar esfuerzos para

lograr dicho propósito.

Al igual que en años anteriores, dejo constancia de mis agradecimientos

por la valiosa colaboración prestada por los ompleados y ejecutivos de

la Compañías

tamente,

OLANDA ECUAYOR C.A.

Martinus Post

GERENTE GENERAL


