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INFORME DE GERENCIA PARA JUNTA DE ACCIONISTAS 

27 de Marzo del 2008 

Señores Accionistas 
Granotec Ecuador S.A. -- Granotecua 
Ciudad 

Asunto: informe de Gerencia correspondiente al ejercicio 2007 

|, ACTIVIDADES 

Se logró un crecimiento total de ventas del 20% comparado con el año anterior. 
Se creó la Gerencia Técnica, para coordinar los esfuerzos en el desarrollo de 
nuevos productos mezclados localmente para el mercado de molinería y 
panadería, así como en el área de alimentos funcionales. Se trabajaron varios 
proyectos en esta última área, esperando que se materialicen en el 2008. Se 
inició la capacitación y procesos para obtener la Certificación ISO 22000. Se 
realizó un seminario técnico en el área de alimentos. Se adquirió un camión 
Chevrolet (Isuzu) de 2.1 Toneladas para la entrega local de mercancía. Se 
intensificó la búsqueda de nuevos locales para mudamos en 2008. Se efectuó un 
aumento de Capital de $15,000. 

ll. BALANCE Y ESTADO DE GGyPP 

Los activos totales de la empresa al 31 de Diciembre 2007 suman $1.018,884.96 
y los Pasivos $ 720,657.12 El inventario de productos representa el 27.1% de los 
activos y las cuentas por cobrar a clientes el 34.1% de los activos. Las cuentas 
por pagar a proveedores del exterior representan el 75.1% de los pasivos. El 
Capital Social Pagado se elevó a la suma de $30,000.00. Se efectuó el pago de 
$ 70,000.00 dólares a los accionistas, quienes habían aportado ese dinero para 
capital de trabajo. El Crédito Fiscal par WA al 31 de Diciembre se encontraba en 
$ 45469.93 Se solicitará su devotución en el transcurso del 2008. 
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   Bjado de resultado al 31 de Diciembre arroja una utilidad de $284,159.72 por 
Ercicio 2007, antes de impuestos, etc. Después de pagar las utilidades para 

4aGPbajadores, impuesto a la renta y efectuar la provisión de Reserva Legal, debe 
_¿¿iúedar una utilidad líquida para distribuir entre los accionistas de $173,108.64 La 
Junta General de Accionistas deberá decidir el destino de las utilidades líquidas. 

  

Nutrición y Biotecnología 
Cala. La Garzota Il Mz. 129 Solar 9 * Guayaquil + Ecuador + Fano; (593-4) 2249434 » Fax: [593-4) 224 9159 

www.granotec.com 

 



«CGRANOTEC 
Ecuador 

111, ACTIVO FIJO. 

El activo fijo total al 31 de Diciembre 2006 es de $ 72,304.54 representado por: 

Muebles y Enseres: $ 9,354.16 
Equipos de Oficina: 3,000.18 

| Equipo Computación: 15,280.94 
Maquinaria y Equipos: 4,810.92 
Equipos de Laboratorio: 19,671.20 

La depreciación acumulada es de $22,231.18 por lo que el Activo Fijo neto de la 
Empresa a fin del año 2007 era de $ 50,073.36 

11. RESUMEN DE VENTAS 

Las ventas netas acumuladas de productos de stock local durante el año 2007 
suman $ 2'315.969 cumpliendo al 103% el presupuesto estimado. Las ventas del 
producto Carnal 6595 representaron el 46.5% del total de ventas. 

IV. RESUMEN DE GASTOS 

El total de Gastos de Operación durante el año 2006 asciende a $ 395,712 es 
decir, un promedio de $32,976 por mes. 

Vi, APORTES DE SOCIOS Y CAPITAL DE TRABAJO 

Hasta el 31 de Diciembre del 2007 los aportes están así: 

SOCIO CAPITAL 

? G.P.S.A (80%) $ 24,000.00 
«Luis F. Moncada (15%) $ 4,500.00 
Joaquín Forero (5%) $ 1,500.00 

Total $ 30,000.00 
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Mil. — PROYECCION 

Durante el año 2008 se espera continuar con la consolidación de la empresa en 
el mercado de molinería y panadería, e introducir nuevas líneas de productos 
funcionales y premezclas vitamínicas. Debido al alza en los fosfatos, es probable 
que se vea afectada la venta del producto Carnal 659S que tradicionalmente 
representaba cerca del 50% de las ventas. Es muy difícil predecir que sucederá, 
pero se intensificarán los esfuerzos para ingresar al mercado con hidratantes sin 
fosfatos, para paliar la posible disminución de ventas de Camal 659S. A pesar de 

la difícil predicción, esta Gerencia se ha trazado una meta de ventas de $ 
2'650.000 en el 2008, lo que equivale a un crecimiento del 14.4% 

Se planea continuar con los procesos para una Certificación en la Norma ISO 
22000. 

Se trabajará en el proyecto de cambio de sede, debido a que la zona actual ha 
sido declarada como “residencial”, y el dueño del local ha solicitado la terminación 
del contrato. 

Atentamente, 

   
ig. ANDO MONCADA P. 

Gerente General 
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