
INFORME DEL GERENTE GENERAL 

A los accionistas : 

Cúmpleme informar a ustedes sobre las actividades realizadas en el período de 

Febrero a Diciembre del 2001, tanto en la parte administrativa, ventas y otros de 
la empresa COMPUVA S.A. 

ADMINISTRACIÓN 

La Empresa inicia sus actividades en Febrero del 2001, con la inscripción en el 
Registro Mercantil, de nacionalidad ecuatoriana y su domicilio es la ciudad de 
Guayaquil. 
Objeto .- Laempresa podrá dedicarse a la Im portación, exportación, fabricación, venta, 
comercialización interna o externa a nivel nacional, con entidades públicas o privadas 
de toda clase de máquinas, muebles y equipos de oficina, equipos de computación, 
accesorios, cintas, mantenimiento, entre otros. 

Para cumplir cualquiera de los objetivos podrá ejecutar toda clase de actos o 
contratos permitidos por la Ley Ecuatoriana y que tenga relación con su objeto social 
estipulados en los artículos pertinentes. 

Por ser el inicio de las actividades del negocio y con la inestabilidad económica que 
reina en el País, ha sido muy difícil encontrar un mercado continuo, y disponible de a 
liquidez, ya que todos los negocios se basan y se manejan con standares de qui A 

muy bajos o de acuerdo al mercado en el momento. A : 

Es por esto además, que no se ha podido seguir importando para tener un stock de 
productos o de ¡items para ofrecer. 

Á pesar de aquello la empresa seguirá para el próximo año una estrategia de mercado 
con el apoyo del departamento de ventas, y /o distribuidoreg o- vendedores para 
poder satisfacer las necesidades de otros grupos. pla eS 
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COMERCIALIZACION 

Se estableció metas al'inicio de las actividades con un proceso continuo de control 

para llegar a diferentes zonas de la ciudad, pero no se ha podido a cumplir a 
cabalidad por la salida de varios de nuestros empleados. 

Es por esta razón que se analizará y planificará para el siguiente año 2002 que 
COMPUVA SA. Establezca una estrategia de mercado mas fuerte y competitiva, 
a través delos medios de comunicación (boletines, hojas volantes, etc), y también 

con la Cámara de Comercio de Guayaquil, donde existe una base de datos muy 
importante de las empresas dentro de la ciudad, inclusive fuera del País, en la que 
podemos encontrar proveedores, clientes, etc. 

En resumen la empresa a pesar de las adversidades seguirá fortaleciéndose y 
planificando mejor sus objetivos. 

Atentamente, 

  

Wilson Vásquez R. 

GERENTE /GENERAL


