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En el periodo terminado el 31 de diciembre del 2008, se consolidaron los cambios en la estructura 
y en los procedimientos de la empresa que iniciamos a mediados alcanzando finalmente los 
niveles de eficiencia operativa que se habian determinado. 

A continuación se analiza con mayor detalle los resultados de la empresa durante el año 2008. 

  

Entorno 
    
  

El año 2008 fue el año mas importante en terminos de ventas para la industria, colocandose 
112,000 vehiculos, entre vehículos de pasajeros y de carga. Cabe anotar que sin embargo, la 
industria denoto un crecimiento mas marcado en vehiculos de menor precio, por cuanto estos no 
se vieron mayormente afectados por las nuevas reglas impositivas impuestas por el gobierno 
central a inicios de año. 

El 2008, al igual que el 2007 fue tambien un año en el cual la venta de automóviles se vio 
alentada por los agresivos planes de financiamiento ofrecidos por casi todas las instituciones 
financieras del sistema. 

  

Resultados 
    
  

Al 31 de diciembre del 2008, la empresa alcanzo ventas por USD 7.6 millones. Sobre estas cifras, 
cabe hacer los siguientes señalamientos : 

Durante el 2008, la empresa continuo afianzando su estrategia comercial, enfocandola a la gama 
alta de la marca FORD. Esto le significo una reduccion importante en su nivel de ventas 
comparada con cifras del 2007 que alcanzaron los USD 11.0 millones. De la misma manera, el 
nivel de unidades vendidas estuvo en el orden de las 190 unidades, que si bien es bastante mas 
baja que los niveles alcanzados en años anteriores, es concordante con la estrategia comercial de 

la empresa. 

Según lo mencionado, y debido a los cambios estructurales que continuaron en el 2008, se 
realizaron una serie de cargos no operacionales, principalmente en lo que respecta a provisiones 
para cartera incobrable con el proposito de que estos rubros queden en un 100%, aremimiegados.      

siguiente año de operación. 

Atentamente 

AA. 
Fernando Banderas Valdivieso 
Gerente General


