Guayaquil, Marzo 14 del 2019

Sefiores
Socios de la Compafiia Comercial Agricola Walter Landeta Ltda.
Ciudad. Sefores

Estimados sefores:

En mi calidad de Representante Legal de la Compadia y de
conformidad con las funciones que me competen de acuerdo a lo
previsto en la Ley de Compaiiias, presento a ustedes el informe de
labores de mi representada al cierre del ejercicio econémico del afio
2018.

El sector bananero seguin datos de MAGAP genera alrededor de 2 a
2.5 miliones de empleo tanto directo como indirecto, siendo un
promedio de empleo directo de 0.8 hombres por hectarea de
banano; este rubro incluye campo y empaque. La variacién de
ingreso netos por mas cajas de banano producidas es cuando se
paga por caja el jornal y esta modalidad se da por lo general en
productores que tienen mas de 20.0 ha. Cuando los productores
tienen menos de las hectareas mencionadas, se paga por dia sin
importar {a cantidad de cajas de banano producida. :

El principal destino del producto ecuatoriano fue la Unién Europea,
con una participacion del 35%; seguido de Rusia con el 24%; y en
tercer lugar, Estados Unidos.

Se estima que este afio 2018 se cerrara con la exportaciéon de unas
325 millones de cajas. Segun la Corporacién Regional de
Bananeros Ecuatorianos (Agroban), el afio pasado se vendieron
entre 300 y 315 millones. A pesar del crecimiento del sector, el
comercio de la fruta tiene mdultiples problemas como los
reglamentos vigentes y tramites que frenan el desarrollo de la
actividad. La competitividad del producto también se ha visto
frenada en mercados como el estadounidense. esta pérdida se dio
porque los costos del banano mexicano y guatemalteco son
inferiores a los del ecuatoriano, sin embargo se espera recuperar
este nicho. En este sentido, una de las medidas que los productores



y exportadores han tomado para que la fruta ecuatoriana sea mas
competitiva a sido reducir $ 0.06 al precio minimo de sustentacién
de la caja de 43 libras que ahora es de $ 6,26.

Con los antecedentes expuestos debo indicar que mi representada
a generado un incremento alrededor del 7% en cuanto a ios
Ingresos con relacién al afio anterior, pese a elio los resultados
finales se vieron disminuidos por el incremento tanto de los costos
administrativos y financieros que nos vimos en fa necesidad de
contratar para cumplir con nuestros Proveedores.

Aspiro que el afio venidero sea de mejores dias para nuestra
organizacion.

Atentamente,
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