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INFORME DEL GERENTE GENERAL DEL EJERCICIO ECONÓMICO 2006 

Señora lucía Alicia Ponce Correa. Accionista 
Señor Pedro Ponce Yepes, Director Ejecutivo, 

Señor Esteban Chiriboga, Presidente 
Señor Manuel! Martínez, Comisario. 

Estimados señores 

Cumpliendo con las Disposiciones legales y Estatutanias, tengo el agrado de presentar 
a Ustedes el informe de PROQUIMS A. correspondiente al Ejercicio Económico 2006. 

0 SITUACIÓN POLÍTICA Y ENCONÓMICA DEL ECUADOR - 

A 

el cambio constante de ministros de un gobierno que terminaba sus funciones en 

enero del 2007. Talkez la decisión más importante desde el punto de vista político y 
económica fue terminar el contrato con la compañía OXY y tomar el control del Bloque 

45, to que generó tiuvevos tecursos por alrededor de mil millones de dólares que no 
estaban planificados dentro del presupuesto del Estado. 

El PIÉ del Fcuador creció durante este año al 34/% siendo un poco menor al 
promedio de los países de América latina. 

NUESTRA INDUSTRIA. - 

flaño 2006 fue un año de estabilidad en precios y en vatiedad de productos al igual 
que en em presas ofertantes para el mercado ecuatoriano. 9 

o lo que se pudo notar con maryor solidez es la presencia de productos importados 
(chilenos, colombianos, venezolanos y peruanos) a precios muy competitivos, lo que ha 

generado un nivel de competencia bastante fuerte y constante. 

NUESTRA EMPRESA - 

Las ventas de Proquim pasaron de $807.152 a $854 959, lo que significa un 
incremento del 592%, crecimiento que lo consideramos muy bueno dadas las 
condiciones del mercado antes señaladas. 

Productos industrales 

En los productos industriales el incremento fue superor al 10%, lo que considero un 
mérnto dado las condiciones del sector público en donde es muy difícil concretar una 
vente. También dentro de los productos industriales ha sido un buen año para la venta 
del detergente elaborado especialmente para Pronaca debido a su excelente calidad, 

así como tembién hemos tenido un meremento en la venta de productos para 
lavandería industrial a nuestros clientes tradicionales.
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Productos Domésticos 

Si bien es cierto gue hemos incrementado alrededor del 2% las ventas en dólares de 
productos domésticos en relación al 2005, es muy importante reconocer que cada vez 

se dificulta más el mivej de competencia, esto debido a ta gran cantidad de actores 

presentes en nuestro mercado. 

Durante el año que termina realzamos le visita a la cadena de supermercados La 
Catoroe con sede en Call, nuestra visita fue con el propósito de vender en dicha 

cadera nuestro detergente Swan. Los resultados no son muy halagadores pues el nivel 
de competencia en el mercado colombiano es muy parecido a lo que ocurre en el 

0 Ecuador y el alto costo del transporte entre Quito y Cal han frenado dicha posibilidad . 0 

En cuanto a publicidad se restizaron algunos anuncios publicitarios en la revista Maxi y 
además se contrataron anuncios en esta misma revista para el primer semestre del 

2007. 

PROPUESTA SOBRE UTILIDADES - 

Las utilidades del presente ejercicio fueron de $147. 147 17. Se propone la siguiente 
distribución: 

  

UTILIDAD DEL EJERCICIO 147 147,17 
() 15% TRABAJADORES 22.072,08 
() 25% IMPUESTO A LA RENTA 21.268,77 
UTILIDAD NETA 93.806,32 
() RESERVA LEGAL - 

a DIVIDENDOS PARA ACCIONISTAS 93.806,32 0 

  

  

  

  

          

La ferenca sugiere la entrega del 100% de la utilidad neta para accionistas. 

EXPECTATIVAS PARA El. 2007 - 

Esperamos un año inestabilidad polílica, sn; duda nflurá en el nel de crecimiento del 

país, por lo que, tendremos que trabajar mucho en la búsqueda de nuevos clientes con 
el propósito de lograr un incremento en ventes acorde con el crecimiento de la 

economía del Ecuadar 

 


